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Expertentipp von Alexander Petrich,
Geschaftsstelleninhaber Coburg
Privatverkauf von Immobilien

Was ist beim Verkauf Ihrer Immobilie zu beachten?

Der Preis: Es ist wichtig, den richtigen Marktwert anhand der Eigen-
schaften und Merkmale Ihrer Immobilie zu ermitteln. Gerechnet ist
besser als geschatzt. Fur den erfolgreichen Verkauf ist der Einstiegs-
preis entscheidend. Ist er zu hoch, geht es nach langer Verweildauer
der Immobilie auf dem Markt letztlich nach hinten los. Ist der Preis zu
niedrig, verschenkt der Eigentimer Geld.

Die Prasentation: Immobilienkauf ist eine Bauchentscheidung. Der
zukUnftige Kaufer entscheidet im Erstkontakt, oft in den Onlineme-
dien, ob er die Immobilie besichtigen mdchte. Uberzeugende Foto-
aufnahmen, aussagekraftige Grundrisse, die Erstellung eines Energie-
ausweises, das Recherchieren in Bauakten und Grundbuchern sowie
ein professionelles Exposé sind sehr aufwendig.

Der Verkauf: Um typische Kaffeebesichtigungen zu vermeiden,
macht es Sinn, zunachst ein Telefonat mit dem Interessenten zu
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fuhren und so das tatsachliche Interesse zu prufen. Pro Besichtigung
konnen circa 60 Minuten Zeit eingeplant werden.

Es sollte strukturiert durch das Haus gefuhrt werden, damit der Inte-
ressent auch viele Eindrtcke und alle relevanten Informationen er-
halt. Gute Argumente fur lhre Immobilie und Verhandlungssicherheit
sollten Sie haben. Reagieren Sie auf Kritik an Threr Immobilie nicht
emotional.

Der Notar: Ist der Kaufer gefunden, warten Sie, bis eine schriftliche
Finanzierungsbestatigung der Bank vorliegt. Fur besondere Falle soll-
ten Sie einen guten Juristen an der Hand haben.

Der Immobilienmakler: Ein Immobilienmakler mit Ausbildung und
Erfahrung wird Ihnen Zeit und Energie sparen. Er Ubernimmt alle
Aktivitaten. Das beginnt bei einer qualifizierten Wertermittlung. Kun-
den werden im Vorfeld selektiert. Eine professionelle Prasentation
und ein abgesprochener Marketingplan fuhren durch alle Phasen des
Verkaufs bis zur Verhandlung. Selbstverstandlich pruft er die finan-
zielle Situation Ihres Kaufers und begleitet Sie bis zum Notar und oft
noch im Nachgang. Wer sich den Privatverkauf selbst nicht zutraut,
vergleicht vor Ort verschiedenen Maklern ab. Nicht scheinbare Lock-
angebote von Provisionsfreiheiten, sondern tatsachliche Leistungen,
Ausbildung, Erfahrung und Referenzen sollten sehr genau unter die
Lupe genommen werden.

Denn auch Sie mochten zum bestmaoglichen Preis Ihre Immobilie
verkaufen! Kennen Sie den Preis Ihrer Immobilie und wissen die we-
sentlichen Eigenschaften zu schatzen? Fuhlen Sie sich der Herausfor-
derung gewachsen in den sozialen Medien und Online Thre Immobilie
ansprechend zu prasentieren und Preisverhandlungen zu fihren?

Hier finden Sie Tipps, wie man seine Immobilie zum bestmoglichen
Preis verkauft.
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